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La Frequria del Millon

s06mo ARANTIZO
mi EXITO en mi

negocio Muttinivel?



La Redlidad

>NO hay formulas Magicas.

>MLM = Negocio mas sencilo del mundo.
>NO (ran Freparacion (academica)
>NO Gran Inversion Nl Costos fijos.
%E%U\ipo.
Stacil de Aprender,
SNO te hards Rico de la O a la &
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T PUEDES Convertirte en un
Networker Exitoco

CREENUAS & HABLIDADES

>fdios Miedos. (O ©

> Por (Jug? NEY 3XC

- Tu tiistoria. A ‘Ueﬁ(’?
>Inmunidad. ?& \@g\.%?m



Yaco # DEUDE

>NO es un tobbie, NO es: A ver qy\é
tal me va con esto”

> ;Me Contrataria a Mi Mism@?

>3l \/o\j a hacerlo. Nada va a
detenerme.

>Empleo vs MM
SNecesitas $ para Vivir.
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Poco #72 DESARROLLA

SHabilidades:
>la manera en la que te comunicas atrae o
a\e%a 2 las personas.

£l arte de hacer preguntas y levar una

conversacion. N < |
<\o&

> Comunicacion, Mentalidad, Organizacion,
Administracion, etc.
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Poco #) HAZLOD

>’Action Mode” vs "Stand by Mode”.
>Produccion Real,

>Numeros, Objetivos, | lamadas, Contactos,
Presentaciones.

>NO distracciones, T8, Twitter, YouTube, TV.
>Exponerte. &Q\FZ,@
> Constancia v
>Prospectar, Patrocim?‘)f0 construir Tu E(L\Aipo.
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?rindd;iog cobre la ?rogPechén

AC Tl > Tus Nuevas COreencias.
>Posttiva y Entusiasta,
>"El Mejor Dia de M Vida”.

S@enerar Grandes Cambios en las Vidas de las

Personas.

>NO es sobre "patrocinar” y “vender”

>Wue las Personas quieran “saber WUE haces
porque te ves FELIZ %por%ue te DVIERTES y

adends, generas INGRE$0$. D



?rinci;:iog cobre la ?rogPechén

2. NUMEROS --> Relacion entre # 7 = $
>(antidad de Personas Contactadas.
>3 vs NO [ TEMPO]
>Bienvenid® vs Puel Next..

2. AVANZAR « DESAPE®O

>No encarinarte y emocionarte.
>No apegarte al resultado,
—>0Da vuelta a la pagina.

Fablola Martinez



?rinci;:iog cobre la ?rogPechén

4 WE « (OMO --> Comunicacion.

>Qué DILES y como o DILES,

>:00mo contactar y lamar a otras personas?

> iWue decir si.. | \}\(O\C\bﬂ?
~.Xe preguntan en una cena 2 - Nga@?
>.te pregunta un desconocido? <
> ..Si un govvnline te refiere con alguien quie
NO te conoce?
>.la persona es muy negativa? D



?rinci;:iog cobre la ?rogPechén

>tonecta con las Personas.
>NO hablar con ma'q/uinas del 0-800

SNegocio de © v # $
“>tmpatia.
> Diferencias.
>0 4
Slntrovertido, Extrovertido, Visual,
Organizado, Paciente, Desesperado..
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dLo QUIERES?

> iFuertemente v de Verdad?
Stiaras TODO lo que este en tus manos RL
MAS para_lograrlo, porque ves el POTENG

en la OPOR TUNIDAD.

>BMW
> iWué harias?
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DECIDE &




